Asesores y distribuidores de
productores agricolas

e

La Casa del agricultor

PERFIL:

Casagri es una empresa lider en el mercado, como distribuidor y representante de las mejores
marcas del mundo para la actividad agropecuaria, brindando soluciones en Costa Rica a todos
los productores que deseen elevar sus rendimientos y obtener mas beneficios de sus actividades
agricolas y pecuarias.

Nacieron bajo el concepto de servicio personalizado a sus clientes y ello los catapultd al primer
lugar de las preferencias en toda Costa Rica.

ANTECEDENTES Y PROBLEMATICA:

Antes de implementar Softland, la gestion de recepcién del producto y venta se realizaba con
multiples herramientas independientes, lo que generaba desafios en la integracién de la
informacion y la comunicaciéon entre areas. Utilizabamos sistemas aislados, hojas de calculo y
procesos manuales que dificultaban la eficiencia operativa y aumentaban el riesgo de errores.

La falta de una solucién unificada limitaba la capacidad de obtener reportes en tiempo real y
complicaba el cumplimiento de normativas legales y fiscales. Esto resultaba en procesos mas
lentos y una menor capacidad de respuesta ante cambios del mercado.



SOLUCION:

Elegimos Softland porque nos ofrecié una integracion completa de las areas y modulos en un
solo sistema, lo que facilita la comunicacion interdepartamental dentro de la organizacion.
Ademas, su capacidad para generar reportes y analisis en tiempo real nos permite tomar
decisiones basadas en informacion consolidada de multiples areas.

Ofra ventaja clave es su cumplimiento con las normativas legales y fiscales de Costa Rica,
asegurando que operemos dentro del marco regulatorio sin complicaciones. También nos ha
ayudado a reducir el tiempo en procesos clave, permitiéndonos enfocarnos en actividades que
generan mayor valor comercial.

Elegimos esta solucidon porque nos permitié reducir tiempos en procesos clave, optimizando la
eficiencia operativa y permitiéndonos enfocar mas recursos en actividades que generan valor
comercial.

FICHA TECNICA DEL ENTREVISTADO:

Nombre Completo: Geovanny Espinoza
Cargo: Jefe de proyectos IT
Funcion en el proyecto:

FICHA TECNICA DEL PROYECTO:

Actividad de la compaiiia: Distribuidor de productos agricolas

Solucion/es adquirida/s: Suite Industrial con Empresarial y Gestién de Némina

Fecha de adquisicion: Octubre del 2004

Fecha de implementacion: Diciembre del 2005

Cantidad de empleados: 100

Cantidad de Usuarios: 25

Médulos adquiridos: Produccion y costos, Administracion de Productos, Contabilidad, Bancos,
Cuentas por pagar, Cuentas por cobrar, Caja Chica y Activos fijos. Control de inventarios,
Facturacion en Ruta, Compras Facturacion, Facturacion con Documentos Electronicos Gestion
de Némina

Monto de inversion a la fecha de adquisicion: $76,000

Importe anual del contrato: $9,169



