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Casagri es una empresa líder en la distribución de 
productos agrícolas en Costa Rica. Representa a 
reconocidas marcas internacionales del sector 
agropecuario y brinda soluciones a productores 
que buscan maximizar sus rendimientos. Su 
modelo de servicio personalizado ha sido clave 
para posicionarse como referente en todo el país.

ANTECEDENTES Y PROBLEMÁTICA

Antes de implementar Softland, Casagri 
enfrentaba importantes desafíos operativos 
derivados del uso de múltiples herramientas no 
integradas para la gestión de inventarios, ventas y 
operaciones. La información se administraba a 
través de sistemas aislados, hojas de cálculo y 
procesos manuales, lo que dificultaba la eficiencia, 
aumentaba el riesgo de errores y ralentizaba la 
respuesta ante cambios del mercado. Además, 
esta dispersión limitaba el cumplimiento de 
normativas fiscales y la generación de reportes 
confiables en tiempo real.

SOLUCIÓN

La implementación de Softland ERP permitió a 
Casagri integrar todas sus áreas operativas y 
administrativas en una sola plataforma. Esto 
mejoró la comunicación interna, optimizó los 
procesos y permitió generar reportes consolidados 
para una mejor toma de decisiones.

La solución también garantizó el cumplimiento de 
regulaciones fiscales locales y contribuyó a reducir 
tiempos operativos, lo que liberó recursos que hoy 
se destinan a actividades de mayor valor 
comercial.

FICHA TÉCNICA DEL PROYECTO

Persona entrevistada
Geovanny Espinoza / Jefe de Proyectos IT

Rol en el proyecto
Líder del proyecto

Solución adquirida
Softland ERP – Suite Industrial, Empresarial y 
Gestión de Nómina

Fecha de implementación
2005

Cantidad de empleados
100

Sitio web de la empresa
casagri.co.cr

softland.com/cr | informes@softland.cr

Elegimos Softland por su capacidad de 
integración, cumplimiento regulatorio y 

facilidad para obtener información 
confiable en tiempo real.

Geovanny Espinoza, Jefe de proyectos IT
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